冬至、圣诞、元旦、春节、元宵、及情人节促销方案

活动时间2005年12月20日至2006年2月15日

活动主题：欢乐节日*劲爆优惠大行动！

活动重点说明：2006年1月、2月将是商品销售高峰，融岁末促销、元旦促销、新年促销、春节促销于一体，一方面是冬季服装、珠宝首饰、家电等当季商品的热销，另一方面是年货商品的促销也将迎来高峰，除了要围绕既定目标顾客群体展开促销外，还需要针对单位团购、家庭等展开特别的促销。同时在举办各种商品促销活动的同时，也需要通过文化活动来吸引人气、渲染新年氛围，另外还要举办一些公益活动来提升商场形象。

· 活动内容

1． 活动主题：2005年圣诞节活动--"购出重重温暖"
活动时间：12月20日至2006年1月3日（第31期快讯日期）（跨冬至、圣诞节、元旦）

活动说明：每年的12月25日，是基督教徒纪念耶稣诞生的日子，称为圣诞节，是西方国家一年中最盛大的节日，可以和新年相提并论，类似我国过春节

具体内容：

1. 卖场圣诞氛围营造

①．大 门 口：入口两边各放两个2米、1米高的冲气圣诞老人，和2棵1.5 米、1米高圣诞树等。

②．大门门框：做圣诞喷绘

③大厅：用三层围缦定一个中心点吊一个大钟，中厅放置1.80米高的

圣诞老人1个、4米高圣诞树一棵（加彩灯）做一间别墅式的房子，和草地等

④卖场布置：天花上方挂吊钟，收银台上方挂拉花和圆花环，营业员和收银员全部戴一顶红色圣诞小帽子，衬托节日气氛，刺激顾客消费。

⑤划出圣诞商品区域，陈列各种圣诞礼品，圣诞树排成一排，配以各种彩灯、装饰品等，加上海报、音乐等来宣传圣诞氛围等。

2. 促销活动惊喜连连! 

惊喜①：海报换礼品，剪角来就送！开心圣诞节！

凡12月25日圣诞节当天营业开始，顾客只需在******商场购物（金额不限）即可凭海报剪角和购物电脑小票在一楼入口处圣诞老人手中换得精美礼品一份。

换领方法：顾客凭海报剪角至本商场大门口的圣诞老人手中可换得礼品一份。礼品数量有限，先到先得，送完即止！

惊喜②：小朋友们的快乐圣诞节！

   12月25日当天，凡光临****商场的前500名儿童可免费获得圣诞礼物一份。礼品共500份，先到先得，送完即止。

   操作说明：礼品可是卡通面具、口哨、食品部赠品等

惊喜③：圣诞限时一元区特卖！疯狂抢购区！

   活动时间：2005年12月20日至2006年1月4日止

   活动内容：可将以下类似商品列入一元区内：如圣诞小礼品、圣诞帽、袜子、手套、毛巾、巧克力、饼干、八宝粥、沐浴绵等等。

             玩具部做一些玩具堆头和部分特价玩具营造一个玩具节的气氛。

   操作细节：可将其中三至五个商品超底价卖（每位顾客限量购买），如原价

2元现价1元之类的，每天可将超底价商品限量发售，由营运部按时段控制。但要确保这些超底价商品每天都有一至两个时段有售。

3. “精彩纷呈*情系****”欢乐平安夜、圣诞、元旦大型文艺晚会
二．  活动主题：噼哩啪啦迎新年

活动时间：2006年1月14日至31日期间逢周六、日。

具体内容：顾客凡在****商场购物满50元，可扎破气球一个，在气球内藏有利是封。满100元扎两个，以此类推，单张小票限扎十个。

奖项设置：本次活动为100%中奖，奖品为现金

        一等奖：现金100元（每天限1名）

        二等奖：现金50元（每天限5名）

        三等奖：现金20元（每天限20名）

        四等奖：现金5元（每天限50名）

        安慰奖：现金2元（每天800名）

本次活动费用预算：

每日奖项费用：2850元

汽球费用：80元

利是封费用：50元

本次活动总费用：17230元

具体操作说明：在商场一楼中厅内圈定一个区域，在里面摆放各种颜色的气球，（气球内装有利是封，每天开门前安排人员装好利是封和打好汽球）顾客凭购物小票进内扎气球。

促销工具：

        ①在海报上刊登本次活动

        ②在大门口做一块展板，展示本次活动内容

        ③做两条横幅，一条挂在麒麟城路口处，一条挂在向西村路口。做

        一条大条幅挂在商场右墙上宣传本次活动。

        ④服务台广播宣传

        ⑤舞台处广播宣传

三．新年惊喜换购价

活动说明：此活动主要针对单位、团购、家庭等展开的特别促销。

活动时间：2006年1月14日至31日止

活动内容：凡在本商场购物满200元，加6元可换购价值18元的商品（例：茶杯）；购物满2000元，加6元可换购价值88元的商品（例：电饭煲一个、电吹风一个）；购物满5000元，加6元可换购价值128元的商品（例：电烫斗一个或MP3一部）；购物满10000元，加6元可换购价值300元的商品（例：VCD一台或DVD一台）

操作说明：凭购物小票至服务台换购商品，并在小票上盖章以示无效，如某商品己换购完，可用同价值商品替换。

促销工具：

  ①在海报上刊登本次活动

        ②在大门口做一块展板，展示本次活动内容

        ③尽可能的联系一些工厂的采购员，成立一个年货洽谈队，专门去拜访一些大小型工厂、学校等。

        ④服务台广播宣传

        ⑤舞台处广播宣传

四：迎新年幸运大抽奖活动

活动时间：2006年1月14日至2006年1月31日（合计18天） 

促销活动内容：迎新年幸运大抽奖
具体操作: 活动时间:2005年1月14日至1月31日（合计18天）
凡当日在****商场超市区一次性购物满¥28元，一楼百货区购物满58元者即可获“抽奖券1张”领取抽奖券时超市区以购物满28元为整数计算，每满28元送一张抽奖券，满56元送两张，一楼百货区以58元为整数计算，每满58元送一张，116元送两张……以此类推。多买多送，退货退奖。酬宾活动期间，顾客所购商品如无质量问题，不予退货。

  本次活动黄金珠宝、及现场注明“不参加此次活动”的专柜不参加本次“迎新年幸运大抽奖”活动。

本次活动设置以下奖项：  

1. 特等奖一名：奖品为电动摩托车一部：（合计费用：2500元）

2. 一等奖两名：奖品为21寸大彩电一台：（合计费用：1600元）

3. 二等奖四名：奖品为VCD一台         （合计费用：1200元）

4. 三等奖20名：温暖棉被一张      （合计费用：1000元）

5. 安慰奖50名：纸巾一提          （合计费用：445元）

活动资金预算：

本次活动奖品费用为：6745元

奖券费用：0.012元/张*100000=1200元

本期活动总费用为：7945元

促销工具：

  ①在海报上刊登本次活动

        ②在大门口做一块展板，展示本次活动内容

 ③做两条横幅，一条挂在麒麟城路口处，一条挂在向西村路口。做
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        一条大条幅挂在商场右墙上宣传本次活动。（和上面的噼哩啪啦迎新年活动内容做在一起）

        ④服务台广播宣传

        ⑤舞台处广播宣传

备注
1． 本次抽奖券需印上“******全体同仁祝广大顾客朋友新年快乐” 

2． 活动中奖产生的个人所得税由*****商场承担

3． 中奖奖券兑奖前须经审核，所有不完整、伪造、任何形式的毁损，一概无效。

4． *****商场对此活动拥有最终解释权及裁定权。

5． 如遇不可抗拒因素，****商场拥有取消本次活动的权利。

五．迎新春年货惊喜价

1. 服饰、鞋类、床上用品、电暖、音响、家电、护肤护理、纸品、饮料酒水、粮油干杂、休闲食品、熟食、生鲜……等新年热销商品，各选几样热销品做超低价。

2. 例：*护肤品可做一个面霜超低价、手霜一个超低价

        *.碗筷或一次性纸杯做一至两个条码的超低价

        *.纸巾做一个条码超低价

        *.生鲜分时段做超低价，如萝卜、白菜等

        *.熟食做一到两个条码超低价：如鸡腿、烤鸡（分时段特价）

        *.年货特价一条龙（陈列一个年货一条街）

3．促销工具：

        *.每一样超低价商品都必须用最明显的堆头摆放

        *.POP用最简单的字眼标明出原价和现价，让顾客能在三秒钟内看懂其内容

       *.快讯增量派发，派发地点明确定好，深入工业区内，分早晨7：30分一班派发，

晚上7：30分一班派发。

*.大门口展板展出当天特价的商品内容

*.服务台每天广播当天超低价商品

*.门口舞台广播其超低价的商品内容

六.灯迎鼓礼闹元宵

1. 活动主题：****商场灯迎鼓礼闹元宵

活动时间：2006年2月10日至19日（第33期快讯日期，合计10天）
活动内容：购汤圆猜灯谜惊喜多多
        操作说明： 凡2月12日元宵节当天在****商场购买汤圆（金额不限），均可凭电脑小票参加现场猜灯谜活动，猜中奖礼品一份。（礼品送完即止）

2. 快讯宣传：在元宵节时段内做两个条码的优惠价汤圆，快讯上，汤圆特价不少于5种。

3. 文艺活动宣传：“灯迎鼓礼闹元宵”大型文艺晚会

活动时间：2006年2月12日晚7：30

 4．．促销工具：

        *.POP用最简单的字眼标明出原价和现价，让顾客能在三秒钟内看懂其内容

       *.派发地点明确定好，深入工业区内，分早晨7：30分一班派发，

晚上7：30分一班派发。

*.大门口展板展出当天特价的商品内容

*.服务台每天广播当天超低价商品

*.门口舞台广播其超低价的商品内容

七．欢乐情人节，浪漫情侣茶园真情拍

1. 活动时间：2006年2月14日

2. 活动内容：欢乐情人节，浪漫情侣****真情拍

3. 操作说明：凡2月14日当天光临****商场的情侣，一次性购物满38元的均可凭电脑小票在二楼免费合拍贴纸相一张。

4. 备注：具体方案需要和贴纸相专柜老板商量后定。

文艺活动：欢乐情人节文艺晚会（以顾客参与游戏为主）

活动时间：2006年2月14日晚7：30

2005年10月11日

企划部供稿
