三楼卖场四月份促销活动方案初稿
活动背景：季节上来说，四月份介于春节于五一黄金周之间，进入一个淡季。商品上来说，春装已全面上市。随着五一黄金周的到来，许多年轻人将利用这

          时间来完成自己的终生大事结婚，另一部分人将利用这一时间游玩。所以本次活动的主要对象是准备置办婚庆的年轻人。商品是婚庆商品及休闲服饰。
活动目的：提高卖场销售额，提高企业市场美誉度，扩大vip会员。

活动主题：婚庆购物月

活动时间：4月份
活动单位：三楼卖场、xx婚纱馆、区民政办、品牌供应商

活动方案

活动1、婚庆商品特惠
活动时间：整个4月

活动细则：各个专柜选出部分商品，并将商品品名、优惠价格及各种买赠活动制作成dm单，与区民政办协商，让新人在办理结婚证时领取此宣传单。（商品要求：商品要有中国传统节日气氛，不要太另类，最好dm单到商场有礼物可以领。）

活动2、品牌推荐展

活动时间：整个4月

活动细则：各品牌专柜在本专柜显目位置，推出一套针对新人的服饰搭配衣服，并在显目位置标明此次活动标识和“经理推荐”字样以及服饰搭配要领、特点说明的POP，结束后评出活动销量最好的品牌服饰。

活动3、购物送婚庆礼

活动时间：整个4月

活动细则：凡在女装卖场累计购物满xx元凭电脑小票送喜糖，购物满xx元送红酒，购物满元送服饰配件，购物满元送vip卡，购物满xx元送购物卷。
活动4、购物婚庆喜上喜
活动时间：4月1日——4月26日
活动细则：凡在三楼卖场一次性购物满xx元即可凭电脑小票、手写小票和DM单到商场参加活动，其中手写小票（第四联）放入卖场指定位置，活动结束后抽奖，赢取价值xx元的钻石大奖（或者是旅游、婚纱照），中奖名单在一楼大厅公布。（本活动有公证处公证）
活动5、2006年新人正装晚装婚纱秀（也可举办2006年结婚的新人参加比赛混纱秀）
活动时间：某个双休日

活动地点：西大门前
活动细则：和xx婚纱馆联合举办。主要是婚礼当天的的正装及晚装展。（活动节目暂略）

活动6、服饰搭配比赛

活动时间：整个四月
活动细则：顾客参加搭配比赛的服饰其中有一件必须在三楼卖场的衣服即可，顾客将参赛的服饰以拍摄的7寸照片形式送到商场指定处，由商场统一登记并发放比赛号安排到电梯口给予展示，并在商之都网站（或报纸媒体）给予公布，活动报名截止后，经大家评选后评出一、二、三等奖。
活动宣传

1． 三楼卖场摆放喷绘x展架9个），喷绘海报内容为活动内容及婚庆特惠内容。

2． 店堂内广播每天滚动宣传。

3． 制作并散发婚庆商品dm宣传单。

4． 三楼每个专柜悬挂活动pop

活动分工（略）
活动费用：

1、9个x展架及喷绘：

2、1000张dm婚庆商品宣传单

3、每个专厅pop海报
4、每个专厅内服饰推荐pop
5、购物送礼活动及购物中奖活动费用：总销售额的5%

6、婚庆特惠商品
活动宣传pop及x展架样
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